Drukarnia ol
W Duplo 6001

uplo 600i to nowoczesny i wszechstronny system broszuru-
jacy zapewniajacy najwyzsza doktadnos¢ wykanczania wy-
drukéw offsetowych i cyfrowych. Urzadzenie charakteryzuje
sie wysoka precyzja, wydajnoscig oraz petng automatyzacja
procesow produkcji. Potgczenie technologii inteligentnego pobie-
rania w zbieraczkach podcisnieniowych DSC-10/60i z zestawem
szyjacym i obcinajagcym DBM-600 gwarantuje szycie broszur
o zréznicowanych formatach, w tym formatu albumowego A4.
Do zadowolonych uzytkownikéw tego systemu w ubiegtym roku
dotaczyta tédzka drukarnia SilverPrint. Jej wtasciciel, Adam Da-
browski, podzielit sig¢ z nami swoimi doSwiadczeniami wyniesio-
nymi z instalacji, obstugi i uzytkowania urzadzenia marki Duplo.

Czym zajmuje sie drukarnia SilverPrint?

Drukarnia skupia sie przede wszystkim na produkcji offse-
towej. Dla naszych klientéw wykonujemy wszelkiego rodzaju
akcydensy: katalogi w oprawie szytej, klejonej i spiralnej,
broszury, ulotki, foldery, teczki, plakaty. P6ki co drukujemy
wytgcznie na papierze, w matych i Srednich naktadach.

Jak w takim razie radzg sobie Panstwo ze zjawiskiem
spadajacych naktadéow?

Nasza firma dziata od 2003 roku. ZaczynaliSmy w trudnych
latach dla poligrafii, ale na szczescie udato sie nam przetrwac
najwiekszy kryzys, kiedy to wiele przedsiebiorstw konczyto dzia-
talnosé. Mamy juz wiec spore doswiadczenie w radzeniu sobie
na rynku. Obecnie staramy sie wybiera¢ nowoczesne maszyny
poligraficzne o wysokim stopniu automatyzacji, a takze madrze,
stopniowo inwestowac w kolejne urzgdzenia. Wszystko po to,
by sprosta¢ rosngcym oczekiwaniom naszych klientow.

Dla kogo firma swiadczy ustugi?

Nasi zleceniodawcy pochodza gtéwnie z centralnej Polski,
chociaz wspétpracujemy takze z klientami z innych regionéw
kraju. Niemal wszystkie prace wykonujemy we wtasnym
zakresie, nie zlecamy na zewnatrz, dlatego wybierajg nas
firmy, ktérym zalezy na terminowosci i zachowaniu dyskrecji.

Takie ustugi zapewne wymagaja odpowiedniego sprzetu.
To prawda. Drukarnia to nie tylko maszyny drukujgce, mamy
takze rozbudowane studio prepress i — oczywiScie — post-
press. Staramy sie $ledzi¢ nowinki technologiczne, jestesmy
otwarci na zakup nowych maszyn i urzadzen.
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Jakie nowe urzadzenia lub maszyny pojawity sie w drukarni
w ostatnim czasie?

W 2016 roku zakupiliSmy bigéwko-falcerke Multigraf z oferty
Duplo. Dzieki tej inwestycji mogliSmy znacznie przyspieszy¢ prace
introligatorni, poniewaz zadania, ktére dotychczas wykonywaliSmy
na dwoéch urzadzeniach, zaczeta obstugiwac jedna maszyna. Po-
zwolito to obstuzy¢ nowych klientéw i zwiekszy¢ obroty drukarni.
Te pozytywne do$wiadczenia sprawity, ze na poczatku ubiegtego
roku, gdy poszukiwaliSmy systemu broszurujacego, wybraliSmy
Duplo 600i wraz z dwoma zbieraczkami. Moim zdaniem to bez-
konkurencyjne urzadzenie w swojej klasie. Kolejnym krokiem
byt zakup komplementarnego tréjnoza koricowego DKT-200.
Dzieki tej inwestycji zaczeliSmy oferowaé druk w zr6znicowanych
formatach, réwniez tych bardzo matych — najpopularniejszych
w przypadku ksigzeczek serwisowych czy instrukcji obstugi.

0d instalacji pierwszego urzadzenia Duplo w SilverPrincie mi-
neto juz troche czasu. Jakie sa Pana wrazenia z eksploatacji?
Jak najbardziej pozytywne. Duzg zaletg tego sprzetu jest wy-
goda obstugi. Przeszkolenie pracownika trwa dostownie dwa,
trzy dni, co w przypadku naszej drukarni, zatrudniajgcej kilka-
nascie osoéb, jest niezwykle wazne. Niewiele czasu zajmuje
przygotowanie urzadzenia do dziatania. Poza tym doceniamy
wysoki poziom obstugi klienta i dobry kontakt z dostawcag —
Duplo Polska. Przed ostatecznag decyzjg mogliSmy obejrze¢
i przetestowac sprzet w showroomie, nie byto tez problemu
z zainstalowaniem go u nas, w drukarni na okres prébny.

Jakie konkretne korzysci przyniost drukarni zakup systemu Duplo?
0Od razu po instalacji dato sie zauwazy¢ znaczne przyspieszenie
produkcji. Wezesniej, niestety, brakowato nam takiej szybkosci.
Inwestycja wptyneta ponadto korzystnie na zakres wykonywa-
nych przez nas ustug, co zas przetozyto sie na pozyskanie no-
wych, duzych klientow. Jestesmy jeszcze bardziej konkurencyjni.
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